Im Fokus.

Studiengang und -abschluss.
Bachelor of Arts (B.A.) BWL-Versicherung u.a. mit
Wabhlfach Versicherungsmakler.

Studiendauer.

3 Jahre = 6 Semester (6 Theorie- und Praxissemester).

Theoretische Studieninhalte.

Allgemeine und Spezielle Betriebswirtschaftslehre,
Volkswirtschaftslehre, Recht (inkl. Maklerrecht), Wirt-
schaftsmathematik, Statistik, Financial Services usw.

Praktische Ausbildung.

An einem der Standorte der Generali Makler-
Bereichsdirektionen Mlnchen, Stuttgart, Hamburg,
Koln oder Berlin.

Studienbeginn.
Jeweils zum Wintersemester (1. Oktober).

Duales Vollzeitstudium.

Wechsel dreimonatiger Phasen von Theorie
(an der DHBW in Karlsruhe) und Praxis (in einer
Generali Makler-Bereichsdirektion).

GruppengroBe.
Das Studium findet an der Hochschule in kleinen
Gruppen von ca. 30 Studierenden statt.

Vergiitung und Perspektive.

Wir bieten Ihnen eine attraktive Ausbildungsvergitung
sowie eine fundierte und vertriebsorientierte Ausbildung
und die Chance, sich Uber die Ausbildung hinaus eine
hervorragende berufliche Perspektive zu sichern.

Kontakt und Bewerbung.

Generali Versicherungen Ansprechpartnerin: Irene Baumann
Direktion Maklervertrieb Tel.: 089 5121-8503

Adenauerring 9
81737 Miinchen

Schutz unter den Fliigeln
des Lowen.

Sie kdnnen uns vertrauen — wie unsere 6 Millionen
zufriedenen Kunden. Die Generali Versicherungen
gehoéren unter dem Dach der Generali Deutschland
zu den groBten deutschen Versicherern.

Wir stehen fUr eine hohe Finanz- und Leistungsstérke.

Ganz egal in welcher Lebenssituation Sie sich gerade

befinden, wir sind fir Sie da.

Entscheiden Sie sich flir Schutz und Sicherheit

rund um

= \WWohnung, Haus oder Auto,

m Arbeitskraft und Gesundheit,

m Vorsorge flr Sie und lhre Familie,

= Geldanlage und Rente oder

m |hre Interessen als Geschaftsinhaber oder
Firmenkunde.

Wichtig ist uns, dass Sie gut versichert und
betreut sind.

Wir helfen lhnen gerne.

E-Mail: studium-maklervertrieb@generali.de

Generali Versicherung AG
81731 Miinchen
www.generali.de

studium-maklervertrieb@generali.de
www.generali.de/karriere
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Studiengang BWL-Versicherung (B.A.)
mit Wahlfach Versicherungsmakler

In diesem Studium steckt jede
Menge Leben.

Schutz unter den Fliigeln des Lowen
. i




Theorie und Praxis im Einklang.

Mit einem dualen Studium im Maklervertrieb der Generali
Versicherungen verknilipfen Sie das Beste aus Theorie
und Praxis. Wir bieten Ihnen in einem 3-jahrigen
Studienmodell einen Bachelor-Abschluss an.

Jeweils im Wechsel studieren Sie 3 Monate an der
Dualen Hochschule in Karlsruhe (DHBW) und arbeiten
im Maklervertrieb der Generali. In einer unserer Generali
Bereichsdirektionen setzen Sie Ihr theoretisches Wissen
direkt in die Praxis um.

Wir setzen auf hochstes fachliches Niveau, individuelle
Betreuung und nachhaltige Férderung.

Das verschafft lnnen einen entscheidenden Vorsprung
fur Ihren Erfolg im Generali Maklervertrieb.

Auf Erfolg setzen.

Die Generali Versicherungen sind, gemessen an den
Beitragseinnahmen, eines der Top-5-Unternehmen am
deutschen Versicherungsmarkt. Der Unternehmens-
sitz ist MUinchen. Als Teil der Generali Deutschland
Gruppe gehoéren wir zu einem der groBten europai-
schen Finanzdienstleistungskonzerne.

Zahlen die Giberzeugen.

= Mehr als 6 Mio. Kunden,

® (ber 5,8 Mrd. € Beitragseinnahmen,

® (ber 38 Mrd. € Euro Kapitalanlagen und

= mehr als 3.300 Mitarbeiter

machen die Generali zu einem der groBten Service-
versicherer am deutschen Markt.

Studium kompakt.

Vorausgesetzt.

Mit einer allgemeinen Hochschulreife und tberdurch-
schnittlichem Abschluss haben Sie beste Chancen
auf einen Studienplatz bei der Generali.

Nicht alles ist Theorie.

An der Dualen Hochschule Baden-Wirttemberg in
Karlsruhe vermitteln Innen Professoren und Experten
in kleinen Gruppen Studieninhalte. Seminare und
Workshops erweitern lhre persdnlichen Kompetenzen
unter anderem in Verkaufstrainings und Prasentations-
techniken. Fallstudien, Vortrage, Planspiele und Pro-
jekte ergénzen die Vorlesungen praxisnah.

Kernfacher sind:

= Allgemeine Betriebswirtschaftslehre
= \/olkswirtschaftslehre

= Recht

= Wirtschaftsmathematik und Statistik
® Informationstechnologie

® Financial Services

Praxisbezogen.

Rein in die Praxis.

Unser praxisorientierter Studiengang bringt akademi-
sches und praktisches Wissen optimal zusammen.
Die praktischen Phasen absolvieren Sie im Maklerver-
rieb einer Generali Bereichsdirektion. Hier warten jeden
Tag neue Herausforderungen auf Sie, bei denen Sie
die theoretisch erworbenen Kenntnisse umsetzen und
Ihr Wissen erweitern kénnen.

Auch lernen Sie die professionelle Beratung und Be-
treuung unserer Makler vor Ort kennen und lernen von
Ihren Kollegen. Wir machen Sie fit flr die vielféltigen Auf-
gaben als Maklerbetreuer in unserer Maklerorganisation.

Mit Perspektive.

Nach erfolgreich absolviertem Abschluss haben Sie
beste Chancen bei uns im Generali Maklervertrieb

als Junior-Maklerbetreuer einzusteigen. Durch viel-
faltige und vertriebsorientierte Weiterbildungsmdglich-
keiten unterstltzen wir Sie bei der Entwicklung Ihrer
zukUnftigen Fach- und Filhrungsaufgaben in unserem
Unternehmen.

Ihre Bewerbung.
Gestalten Sie die Zukunft der Generali Versicherungen
aktiv mit und bewerben Sie sich jetzt.

Wir freuen uns auf Sie.



